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Euclides analiza ampliar sus negocios en la Argentina y la región 

Es partner de Microsoft Dynamics en soluciones para empresas. A menos de un año de su desembarco en el país, estudia incrementar su red de operaciones 
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Euclides, empresa cuyo valor agregado es ayudar a los clientes en la gestión de negocios, cerró 2009 con la apertura de una nueva oficina en la Ciudad de Buenos Aires, lo que fue un buen impulso para comenzar con buenas expectativas el 2010.

De esta forma, la compañía se arriesgó a planificar una expansión regional junto con planes de negocios mucho más ambiciosos.

En diálogo con iProfesional.com, Daniel González Taboada, gerente general de Euclides América, explicó que el plan de aperturas a nivel local tiene que ver, en parte, con el mejor contexto económico, que le permite seguir trabajando para brindar, al mismo tiempo, mejores herramientas a sus clientes.
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“Nuestro conocimiento está en trabajar como consultoría, analizar grupos de negocios y detectar como tienen que trabajar para aprovechar las soluciones", comentó González Taboada.

Expansión
Una de sus últimas aperturas fue en México, donde invirtieron 665.000 dólares.

Esta decisión forma parte de su proceso de expansión internacional, iniciado en septiembre de 2009 en la Argentina, con oficinas en Buenos Aires (Capital Federal) y Paraná (Entre Ríos).

De esta forma, ya son cuatro las oficinas de la compañía en Latinoamérica, a las que se suman las siete filiales situadas en España: Madrid, Barcelona, A Coruña, Vigo, Zaragoza y Valencia.

El desembarco en Buenos Aires que se concretó a fines del año pasado requirió de la inversión de u$s600.000. A eso debe sumarse un presupuesto de u$s1 millón para el 2010. 

Asimismo, esperan facturar más de u$s3 millones en los próximos dos años, incorporar nuevos clientes y profundizar la expansión regional fundamentalmente en los mercados de México, Colombia y Chile, con el claro objetivo de convertirse en el referente en implementación y consultoría de Microsoft Dynamics en toda Latinoamérica.

Tal como explicaron, como empresa especializada en implementación de soluciones tecnológicas de gestión empresarial, se posiciona como referente en gestión de consultoría para el mercado medio/alto de empresas de retail, distribución, logística, manufactura, construcción, servicios, agro industriales e industria química, entre otros.

“Con esta nueva apertura en México, Euclides América afianza su posición en Latinoamérica, uno de los pilares de su plan estratégico para 2010”, destacó Taboada González.

Servicios
Entre los servicios que ofrece la compañía, se destacan la consultoría de procesos e implementación para sus líneas de negocios Microsoft Dynamics (ERP: NAV y AX, MRP, SCM y CRM) y las soluciones propias horizontales o verticales sobre tecnologías Microsoft.Net como: 

· Soluciones de movilidad integradas 

· Soluciones Web (B2B, B2C, B2E) 

· Soluciones de Business Intelligence 

· Integración ON LINE de terminales de punto de venta (POS) fijos o móviles 

· Entornos colaborativos 

· Control y gestión de proyectos y servicio técnico

Entre los clientes locales se destacan marcas como Regina International, Prosegur Tecnología, Genética Mandiyú del Grupo Monsanto, Royal Canin, Summit Agro, Sony Music, Grupo Itautec, Arbumasa, Spencer Stuart, Elevadores Neumáticos y Next CC Solutions, entre otros.

A nivel mundial, el grupo tiene 450 clientes y factura más de 10 millones de euros.
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